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ZAPYTANIE OFERTOWE

Zwracamy sie z prosbg o przedstawienie oferty handlowej w zakresie Swiadczenia ustugi doradczej
zwigzanej ze wsparciem w procesach wyboru i pozyskania partnera strategicznego, ktérego rola
okreslona jest przez Planu Rozwoju Eksportu w ramach Dziatania 6.1 ,Paszport
do eksportu” osi priorytetowej 6 Polska gospodarka na rynku miedzynarodowym Programu
Operacyjnego Innowacyjna Gospodarka 2007 w ramach Programu Operacyjnego Innowacyjna

Gospodarka, 2007-2013.

Tytut projektu: Wdrozenie Planu Rozwoju Eksportu
Numer umowy o dofinansowanie: UDA-POIG.06.01.00-14-239/10-00

Planowany termin realizacji projektu: 2012-10-31

Celem nadrzednym wdrazania programu Paszport do eksportu jest wsparcie rozwoju Spotki
K2 Interent S.A. poprzez jej ekspansje zagraniczng. Uprzednia analiza wskazata jako optymalne pole
ekspansji rynek brytyjski, na ktédrym spdtka bedzie dazyé do pozyskania potencjalnych
kontrahentéow. Ich identyfikacja, selekcja, analiza i czesciowa obstuga w zakresie negocjacji
i przygotowania kontraktu sktadajg sie na ustuge doradczg, ktéra jest przedmiotem niniejszego

zapytania ofertowego.

W szczegdlnosci ustuga doradcza ma przyczynic sie do realizacji jednego z dwdch dopuszczalnych
scenariuszy biznesowych:

1. Pierwszy i jednoczesnie preferowany scenariusz zaktada wytonienie partnera

strategicznego, ktéry wdrozy do swojej oferty ustugi oferowane przez Spétke oraz bedzie ja

reprezentowat na rynku brytyjskim poprzez dazenie do zainteresowania rozszerzong ofertg
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swoich aktualnych i potencjalnych klientéw. W efekcie Spétka bedzie wspdtpracowac w

zakresie swoich kompetencji bezposrednio z klientem docelowym.

2. Drugi scenariusz zaktada znalezienie kilku partneréw, ktérzy wystepowaé bedg w roli

posrednika, dla ktérego Spdtka bedzie podwykonawca.

Kazdy z tych scenariuszy powinien doprowadzi¢ do celu jakim jest podpisanie w roku

kalendarzowym 2013 co najmniej czterech umdw o tacznej wartosé przekraczajgcej 4 min PLN ( 994

tys. EUR po kursie z dnia 24.03.2011).

Partner strategiczny powinien charakteryzowad sie:

e szanowang i rozpoznawalng na rynku brytyjskim marka,

e znaczacym portfelem perspektywicznych klientéw, ktédrzy moga by¢ zainteresowani

ustugami oferowanymi przez Spétke,

e wieloletnig obecnoscig na brytyjskim rynku ustug IT i e-marketingu,

e ofertg handlowa, ktdra jest komplementarna wzgledem przeznaczonych przez Spétke na

rynek brytyjski ustug, a wiec w szczegdlnosci:

O

O

posrednictwa mediowe,

projektowania, budowy i wdrazania dedykowanych aplikacji desktopowych
i mobilnych, ktérych celem jest uatrakcyjnienie obstugi klienta oraz uproszczenie i
automatyzacja procesdéw wewnetrznych przedsiebiorstw,

realizacji z zakresu e-marketingu.

Docelowa ustuga doradcza ma polegac na realizacji zadan w ramach szesciu etapow:

1. Przygotowaniu raportu z bazg danych co najmniej 50 potencjalnych partneréow

strategicznych na rynku brytyjskim. Raport musi zawiera¢ podstawowe informacje o

spotkach, a w szczegdlnosci musi okreslac:

a.

b.

Profil spétki wraz z rokiem zatozenia,

Skale i zakres ich dziatalnosci,

Informacje o aktualnych klientach z uwzglednieniem informacji o ich wielkosci i
branzach, w ktérej prowadzg swojg dziatalnos¢,

Forme prawng i sposdb reprezentowania,

Dane kontaktowe,

Kontakt do partneréw biznesowych mogacych udzieli¢ referenciji.
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2. Przygotowaniu spotkan z wybranymi na podstawie raportu z punktu pierwszego
partnerami:

a. Umoéwienie spotkan,

b. Zapewnienie warunkéw do przeprowadzenia spotkan,

c. Wsparcie w negocjacjach.

3. Opracowaniu szczegétowego raportu na temat wybranych na podstawie pierwszej misji
gospodarczej potencjalnych partneréw strategicznych. Efektem tego opracowania bedzie
zarekomendowanie jednego przedsiebiorstwa, z ktérym zostang podjete dalsze rozmowy
dotyczace wspétpracy. Raport dotyczacy potencjalnego partnera powinien obejmowad:

a. Informacje wielkosci strukturze przychodéw ze wzgledu na oferowane produkty i
ustugi,

b. Opinie przynajmniej trzech partnerdw biznesowych,

c. Opinie przynajmniej dwdch bytych pracownikow,

d. Informacje o wierzytelnosciach.

4. Przygotowaniu szczegétowej analizy due dilligence wybranego w punkcie trzecim partnera
wraz z prezentacjg i oceng wszystkich potencjalnych wariantéw wspétpracy z nim. Efektem
przeprowadzonego badania bedzie sporzadzenie rekomendacji, ktéra stanowié¢ bedzie
podstawe do pdzniejszych negocjacji z potencjalnym partnerem. Raport powinien zawierac:

a. Doktadny opis mozliwych form wspdtpracy,

b. Analize ryzyka podjecia wspdtpracy w kazdej z proponowanych form ze
szczegdlnym uwzglednieniem zapisdw o wytgcznosci Swiadczenia ustug i innych
barierach operacyjnych,

c. Wymagania prawne zwigzane z poszczegolnymi formami wspodtpracy,

d. Bariery wyjscia z kazdej proponowanej formy wspdtpracy,

e. Finalng rekomendacje wraz z okresleniem mozliwych obszaréw do negocjacji.

5. Wsparciu w prowadzeniu negocjacji handlowych z potencjalnym partnerem.

6. Zorganizowaniu spotkania z potencjalnym partnerem w ramach drugiej misji gospodarczej

i wsparcie w finalizacji negocjacji handlowych.
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Realizacja poszczegdlnych etapéw ustugi doradczej musi przebiega¢ zgodnie z przedstawionym

ponizej harmonogramem:

Etap | Nazwa Termin realizacji

1 Raport z bazg danych potencjalnych partneréw 2011-05-30

2 Organizacja pierwszej misji gospodarczej 2011-08-31

3 Raport szczegétowy na tematy wyselekcjonowanej grupy | 2011-12-31
potencjalnych partneréw

4 Raport due dilligence 2012-04-31

5 Wsparcie w prowadzeniu negocjacji 2012-05-01 -2012-07-31

6 Organizacja drugiej misji gospodarczej i pomoc w finalizacji | 2012-10-31
negocjacji

Na opracowanych w ramach etapéw 1, 3 i 4 raportach powinna by¢ zamieszczona informacja o

fakcie realizacji projektu ze sSrodkéw POIG.

Odpowiedzi na niniejszg oferte powinny zawiera¢ wycene w dwdch wariantach:

1. Wariancie sztywnym z ryczattowg ceng za kompletng realizacje opisanych ustug.

2. Wariancie mieszanym z cze$ciowg ptatnoscia ryczattowg i czesciowg optaty za sukces,
jakim w tym wypadku jest znalezienie partnera strategicznego i podpisanie z nim
przynajmniej czterech niezaleznych uméw o $wiadczenie ustug w obszarze technologii i
marketing internetowego.

Ztozona oferta powinna zawieraé:

nazwe i adres oferenta wraz z danymi osoby kontaktowej,

— date sporzadzenia,

— cene catkowitg netto i brutto w wariantach opisanych powyzej,

— warunki i termin ptatnosci,

— kontakt do dwdch dotychczasowych klientdw celem weryfikacji referencji,
— czas realizacji.

Oferta powinna by¢ wazna do: 2011-08-05.

Oferta powinna by¢ sporzadzona na papierze firmowym oferenta lub opatrzona pieczatka firmowa
oraz podpisana przez osobe upowazniong. Oferta moze by¢ przestana:
- za posrednictwem poczty elektronicznej na adres: lukasz.kosman@k2.pl

- faksem na numer: +48 22 448 71 01
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- za posrednictwem poczty na adres: al. Solidarnosci 74A, 00-145 Warszawa.

Zapytanie ofertowe zamieszczono réwniez w siedzibie zamawiajagcego w miejscu publicznie

dostepnym oraz na stronie internetowej www.k2.pl.
Termin sktadania ofert uptywa w dniu 2011-05-06, o godz. 17:00 czasu warszawskiego (GMT+1).

Wybér najkorzystniejszej oferty nastgpi w oparciu o nastepujgce kryteria:

Lp. Nazwa Maksymalna ilos¢ | llos¢ przyznanych
punktow punktow
1 | Kompleksowosci oferty 30
(czy oferta odpowiada na wszystkie opisane potrzeby?).
2 | Ceny catkowitej (oba warianty cenowe s3 wymagane: 30
cena stata oraz cena bazowa + premia za sukces).
3 | Doswiadczenia doradcy w Swiadczeniu ustug na rynku 20
brytyjskim w  obszarze ustug i  produktow

informatycznych oraz marketingowych realizowanych na
rynku internetowym.

4 | Doswiadczenie w  zakresie realizacji projektow 20
miedzynarodowych. Wspdtpraca z podmiotami z Polski
bedzie szczegdlnym atutem.

Razem 100

Zamawiajgcy wybierze najkorzystniejszg oferte, ktdra uzyska najwyzszg ilos¢ punktéw w oparciu
o ustalone kryteria i podpisze umowe z wybranym wykonawcg. Zamawiajacy zastrzega sobie prawo

do uznania przetargu za nierozstrzygniety.

Podpis
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